Inbjudan till teckning av units |
MedicPen AB (publ)

TEASER

Notera att unitratterna kan ha ett ekonomiskt varde. Fér att inte vardet av unitratterna ska ga férlorat maste innehavaren antingen:
« utnyttja de erhallna unitritterna och teckna units senast den 22 januari 2021; eller
« senast den 20 januari 2021 salja de erhallna unitratterna som inte utnyttjats for teckning av units.

Notera att aktiedgare med forvaltarregistrerade innehav tecknar units genom respektive férvaltare och att tidsfristen for

VASTRA HAMNEN

CORPORATE FINANCE

teckning kan variera. Det dr dven mojligt att anmala sig for teckning av units utan stéd av unitratter.

Viktig information - Hanvisning till memorandum

Marknadsféringsbroschyr - Detta ar en sammanfattning och introduktion till det fullstandiga memorandum som upprattats av styrelsen for MedicPen AB, ("MedicPen” eller “Bolaget”). Broschyren utgor varken ett erbju-
dande att investera i Bolaget eller ett prospekt som har godkants och registrerats av Finansinspektionen. Vi ber er vanligen att bekanta er med det memorandum som relaterar till erbjudandet for att forsta de potentiella
risker forknippade med en investering i Bolaget fore nagon form av investeringsbeslut fattas. Memorandumet finns tillgingligt pA MedicPens hemsida (www.medicpen.com) och Vastra Hamnen Corporate Finance AB:s
hemsida (www.vhcorp.se). De vardepapper som omfattas av erbjudandet riktar sig inte till personer med hemvist i USA, Australien, Kanada, Nya Zeeland, Hongkong, Japan, Sydkorea, Singapore, Schweiz eller Sydafrika,
eller i ndgon annan jurisdiktion dar deltagande i Féretradesemissionen skulle krdva upprattande av prospekt eller féranleder andra atgarder dn vad som foljer av svensk ratt. Broschyren far foljaktligen inte distribueras i
eller till ndgot land eller jurisdiktion dar distribution eller erbjudandet kraver sddana atgarder eller strider mot reglerna i sddant land respektive sadan jurisdiktion.




Investment Highlights

@ <OMMERSIALISERING INITIERAD
« Medimi®Smart har tagit 4 ar att utveckla och kravt cirka 60 miljoner SEK i investering.

+ Medimi®Smart ar kommersiellt redo sedan 2020. Bolaget har initierat skiftet frdn utvecklingsbolag till kommersiellt bolag.
+ Under 2020 har Bolaget tecknat avtal med 11 kommuner i Danmark: Region Nord)ylland, MidtJylland och Ringsted pa Sjalland.

« Samarbetsavtal har tecknats med Hepro for kommersiellt samarbete pa den norska marknaden. Hepro ags av svenska kon-
cernen Addlife och har 6ver 150 ramavtal med norska kommuner.

» Samarbetsavtal har skrivits med ATEA Danmark fér kommersiellt samarbete p& den danska marknaden. ATEA Danmark ar
certifierad leverantor av SKl-avtal (Statligt & Kommunalt Inkép) inom hélso- och valfardslsningar.

. STARK LOSNING MED FLERTALET FORDELAR
+ Medimi®Smart dr en integrerad |6sning som tacker hela kedjan fran lakare till patient. Lésningen ar uppkopplad till virdsys-
tem och till skillnad fran dospasar hanteras medicinen atskilt fram till doseringstillfallet. Detta tack vare att kassetter med
medicinfack anvands istallet for fordoserade, stingda pésar. Anvandning av [6sningen resulterar i f6ljande fordelar:

P

Forbattrad foljsamhet: Matningar hos existerande kunder visar pa en féljsamhet 6ver 99 procent jamfort med vanligtvis
cirka 50 procent i studier genomférda av WHO.

Okad effektivitet: Automatisk dispensering gér att antalet hembesék kan reduceras. Matningar visar pa kostnadsbespa-
ringar (netto) om >30 procent via mindre administration och effektivare dispensering.

Minskat svinn: Ingen dosrulle med mediciner maste slangas eller bytas ut p.g.a att ordinationen har férandrats.

Bibehallen och 6kad distansering: Extra viktigt med hansyn till exempelvis Covid-19.

. UNDERPENETRERAD MARKNAD
« Behovet och intresset ar stort for 6sningar som forbattrar medicinhanteringen. Existerande automatiserade |6sningar som
ar baserade pa dospasar har 6ppnat upp marknaden men inte lyckats penetrera den annu.

« Det finns stora mojligheter att bli den valda l6sningen inom aldrevdrden om stora férdelar kan pavisas i jamférelse med
befintliga l6sningar.

VAXANDE MARKNAD
« Stabila och bevisade tillvaxtfaktorer driver behovet av effektivisering av varden i allminhet och hemsjukvard i synnerhet.

» Manniskor blir dldre - | Europa férvantas andelen éver 80 &r vaxa frén 5,3 procent under 2020 till 10,1 procent under
2050, vilket starkt 6kar vardbehovet.

» Kraftigt 6kande “old-age dependency ratio” - Forhallandet mellan personer i arbetsfor &lder och personer som ar 65+
bedéms o6ka fran cirka 25 (4 arbetande for varje person 65+) under 2020 till cirka 50 (2 arbetande for varje person 65+)
under 2050. For att minska de offentliga utgifterna bedéms behovet av hemsjukvard fortsatta 6ka.

» Accelererande tillviaxt inom telemedicin - Marknaden for telemedicin uppskattades till 45,5 miljarder USD under 2019
och vantas uppga till 175,5 miljarder USD 2026, en genomsnittlig arlig tillvaxt om cirka 21 procent.

. BOLAGET KOMMUNICERAR MARKNADSPLAN OCH ANTAR FINANSIELLA MALSATTNINGAR
« Marknadsplan

» 0-14r:etablering i Norden férutom Finland
2 -3 ar: etablering i hela Norden och pabérjad etablering i utvalda lander i Europa
3-5ar: etablering i Nordamerika

- Finansiell malsattning

» Nettoomsattning inom fem ar: cirka 100 miljoner SEK/ar, vilket innebar att Bolaget i genomsnitt behéver skriva cirka
12-14 nya avtal med kommuner/kunder om aret.

» Bruttomarginal inom fem ar: verstigande 60 procent
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Erbjudandet i sammandrag

Villkor Den som pa avstamningsdagen den 4 januari 2021 ar aktiedgare i MedicPen erhaller en (1)
unitratt for varje existerande aktie i Bolaget pa avstamningsdagen. Det kravs sju (7) unitratter
for att teckna en unit. Varje unit bestar av tva (2) nya aktier och en (1) teckningsoption av
serie TO5.

Tilldelning Units som inte tecknas med stod av foretradesratt ska

a. i forsta hand tilldelas de som tecknat units med stéd av unitratter (oavsett om de var
aktiedgare pa avstamningsdagen eller inte) och som anmalt intresse for teckning av units
utan stod av unitratter och for det fall tilldelning till dessa inte kan ske fullt ut ska tilldelning
ske pro rata i forhéllande till det antal unitratter som var och en av de som anmalt intresse
att teckna units utan stod av unitratter utnyttjat for teckning av units;

b.iandra hand tilldelas annan som tecknat units i emissionen utan stod av unitratter och for
det fall tilldelning till dessa inte kan ske fullt ut ska tilldelning ske pro rata i férhéllande till
det antal units som tecknaren totalt anmalt sig for teckning av; och

c. i tredje hand tilldelas de som har limnat emissionsgarantier avseende teckning av units, i
proportion till sidana garantidtaganden.

| den man tilldelning i nagot led enligt ovan inte kan ske pro rata ska tilldelning ske genom
lottning.

Teckningsperiod 8- 22 januari 2021

Handel med unitratter 8- 20 januari 2021

Teckningskurs per unit 0,82 SEK vilket motsvarar 0,41 SEK per aktie. Teckningsoptionerna ges ut vederlagsfritt.

Emissionsvolym 31581 275 Units (63 162 550 aktier och 31 581 275 teckningsoptioner av serie TO5).

Emissionsbelopp Cirka 25,9 miljoner SEK. For det fall samtliga vidhdngande teckningsoptioner av serie TO5
utnyttjas tillfors Bolaget maximalt ytterligare cirka 18,9 miljoner SEK f6re emissionskostnader.

Villkor tecknings- Varje teckningsoption serie TO5 berattigar till teckning av en ny aktie under perioden fran

optioner och med den 19 maj 2022 till och med den 2 juni 2022 mot kontant betalning uppgdende
till 70 procent av den volymvagda genomsnittskursen for Bolagets aktie under perioden
fran och med den 5 maj 2022 till och med den 18 maj 2022, dock hogst 0,60 SEK per aktie.
Teckningsoptionen TO5 kommer att tas upp till handel pa Spotlight Stock Market efter att
Foretradesemissionen registrerats hos Bolagsverket.

Tecknings- och Styrelseledaméter och ledande befattningshavare som ager aktier sedan tidigare har via
garantiataganden teckningsforbindelser dtagit sig att teckna units for cirka 0,15 MSEK. Darutéver har Bolaget
‘-§ erhallit garantidtagande fran Fredrik Lundgren och Wilhelm Risberg uppgéende till ett sam-

manlagt belopp om cirka 25,8 MSEK, motsvarande cirka 99,4 procent av Foretradesemissionen.
Sammantaget omfattas 100 procent av Foretradesemissionen av teckningsforbindelser och
garantiataganden (ej sakerstallda).

Informationstillfallen ~ Under teckningsperioden kommer Bolaget att presentera sin verksamhet for investerare
via digitala investerartraffar. Dessa informationstillfallen ar f6ljande datum:

« 8 januari 2021, ki 15:30
« 12 januari 2021, kl 17:00

Detaljer samt instruktion fér anméalan meddelas separat. [

r—— d
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STORT BEHOV AV LOSNINGAR SOM FORBATTRAR
HANTERING OCH DISTRIBUERING AV MEDICINER

De 6kade kraven pé forbattrad kvalitet och effektivitet inom
sjukvarden undgar knappast nagon i dessa tider. Demografin,
framfor allt i vastvarlden ar inne i ett skifte. Befolkningspyra-
miden dndrar utseende. En vaxande population aldre som lever
allt langre skall finansieras och vardas av en minskande yngre
generation. Andelen som ar 6ver 80 i vastvarlden kommer att
fordubblas de kommande 30 aren. Som en konsekvens kom-
mer allt fler patienter och éldre vardas hemma ellerinom andra
former an traditionellt dldreboende.

En viktig och utmanande del av dldrevérden ar medicinhan-
teringen. Vivet att 10 procent av alla som ar 6ver 80 ar dter mer
an 10 olika typer av mediciner dagligen. Foljsamhet till recept
har en tydlig paverkan pa patienters halsa. Enligt WHO ar folj-
samheten i vastvarlden for kroniskt sjuka under 50 &r, lagre an
50 procent. Denna siffra blir troligt allt lagre ju dldre patienten
blir. Det ar aven faststallt i studier att det basta sattet att for-
battra hilsan for en population kroniskt sjuka ar att 6ka folj-
samheten.

Vidare ar hantering av mediciner bade tidskravande, kom-
plex och kostsamt. En studie fran Danmark visar att sjuksko-
terskor anvander mer an halva sin arbetstid till att administrera
och hantera mediciner. Tid som borde spenderas pa omvard-
nad spenderas istdllet p& hantering av mediciner. Kostnaden
for dilig medicinhantering ar ocksa mycket hog. Exempelvis ar

VD har ordet

’ Det dr dven faststdllt i studier att
det bdsta sdttet att forbdttra hdlsan
for en population kroniskt sjuka dr
att oka foljsamheten.”

over 15 procent av alla intensivvdrdsintagningar relaterat till
dalig/felaktig hantering av medicin.

Sammanfattar man ovanstdende finns det ett bevisat
behov av 16sningar som foérbattrar hantering och distribuering
av mediciner. Samtidigt finns det manga faktorer som péaverkar
tillvixten for 16sningar som kan adressera problemet med att
sakerstalla och effektivisera leverans och hantering av medi-
ciner inom hemsjukvarden. MedicPen &r nu redo att spela en
viktig roll for att adressera dessa utmaningar.

MEDIMI®*SMART, NASTA GENERATIONS LOSNING FOR
MEDICINHANTERING

Nyckeln till att addera varde inom sjukvarden idag ar att under-
latta och forsta existerande processer. Det har darfér varit vik-
tigt for oss att utveckla var |6sning i ndra samarbete med sjuk-
varden. Medimi®Smart ar utvecklad i samarbete med 3 danska
kommuner. Totalt har utvecklingen tagit 4 ar och den totala
investeringen uppgar till cirka 60 miljoner SEK. Losningen
tacker idag hela kedjan fran det att lakaren skriver receptet
till dispensering hos patient i hemmet. Var 16sning ar inte en
robot utan en integrerad 16sning dér vi ateranvander mycket
av den information som redan finns tillganglig inom existe-
rande system. Den fundamentala skillnaden mellan var 16sning
och andras &r att vi hanterar varje medicin separat i kassetter
fram tills den dispenseras hemma hos patienter. Detta ger tva
mycket viktiga fordelar jamfort med existerande dospaslos-
ningar pd marknaden idag; receptandringar kan genomféras
pa distans i realtid utan att besoka patienten samt att ingen
dospase behover slangas nar recepten i pasarna ar inaktuella.
Detta tillsammans med var integrerade 16sning skapar mycket
varde for patienter och vardpersonal. Redan existerande avtal
som tacker mer an 11 kommuner i Danmark ar ett bra bevis pa
intresset och vardet som vér |6sning levererar for patienter och
sjukvarden.
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FRAN UTVECKLINGSBOLAG TILL KOMMERSIELLT
BOLAG

Efter ndgra intensiva ar av utveckling dr MedicPen idag ett
helt annat bolag an tidigare. | och med att utvecklingsprojek-
tet overgick till ramavtal med de danska kommunerna skif-
tade bolaget fokus till kommersialisering. Nu ar det darfor
fullt fokus pa att fa processer och verktyg pa plats for att oka
den kommersiella takten och tillvaxten i bolaget. Vi har under
aret startat upp viktiga forséljnings- och leveranspartners pa
vara malmarknader och bearbetar nu marknaden aktivt till-
sammans. Att samarbeta med partners ar en viktig del av vdr
strategi som vi arbetar enligt nu. Det ar ett medvetet val for
att snabbt kunna expandera in pa nya marknader och att ha
en effektiv leveransorganisation. Ett bra exempel pa detta ar
samarbetsavtalet i Danmark med Atea. Atea fungerar bade
som kommersiell partner och leveransorganisation och ger oss
kommersiell rickvidd och en effektiv leveransorganisation.
Kritiskt i detta arbete dr att 6ka medvetenheten for var [6sning
sd att alla kanner till vart erbjudande och vara fordelar.

INOM TRE AR SKA VI HA ETABLERAT OSS | DELAR AV
EUROPA

Det arbete vi gor nu som team ar grunden for den tillvaxtresa
vi skall gora. Tydligt fokus pa en klar strategi ar ledord for oss
och sakerstaller att vi kan realisera var plan. Med min bakgrund
fran bade Gambro och Baxter har jag en tydlig uppfattning om
vad som kravs for att MedicPen ska kunna ta ndsta steg som
bolag och i centrum av detta ligger en tydlig forstdelse av vad
behoven ar och pa vilket satt MedicPen kan tillfredstalla dessa.
Vi har redan sett hur marknaden har mognat och att det finns
en stark efterfragan av [6sningar av vér typ.

Var marknadsplan det ndrmsta dret ar att etablera oss i stora
delar av Norden. Inom tre ar ska vi vara en etablerad aktor pa
den europeiska marknaden for att dir och dé sa smatt paborja
etableringen pa den nordamerikanska marknaden.

Tittar man pd det underliggande
behovet i kombination med vdr
unika losning ser jag bra forutsdtt-
ningar for att utveckla bolaget. Vir
mdlsdttning dr att nd cirka 100 mil-
joner SEK i omsdttning inom fem dr
med en bruttomarginal éverstigan-
de 60 procent.

77

Tittar man pa det underliggande behovet i kombina-
tion med vér unika 16sning ser jag bra foérutsattningar for att
utveckla bolaget. Var malsattning ar att na cirka 100 miljoner
SEK i omsattning inom fem &r med en bruttomarginal 6ver-
stigande 60 procent. For att nd detta kommer vi arbeta med
partners for forséljning och leverans for att na skalfordelar och
tillgdng till existerande kontrakt och ramavtal.

EMISSIONEN

Vi dr nu i ett skede dar vi ska bygga ett snabbvixande bolag
med fokus pa forsaljning och tillvaxt. Den aktuella emissionen
beddmer vi som tillrdcklig for att ta oss till positivt kassaflode
samtidigt som det skapas battre forutsattningar for att upp-
fylla vara hogt stallda mélsattningar. Under senaste dret har
framforallt det lyckade TIM-projektet avslutats och jag hop-
pas att vi nu ska kunna bérja skorda frukterna av de anstrang-
ningar och investeringar vi gjort. Hoppas ni vill vara med!

Jan Andersson
VD MedicPen
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Verksamhet och marknad

EN AV DE STORA UTMANINGARNA INOM VARDEN AR
MEDICINHANTERING

Kraven pa forbattrad kvalitet och effektivitet inom sjukvarden
okar hela tiden. Demografin, framfor allt i vastvarlden arinne i
ett skifte dar befolkningspyramiden andrar utseende. En vax-
ande population dldre som blir allt sjukare och lever langre skall
finansieras och vérdas av en minskande yngre generation. Allt
fler patienter och dldre kommer att vardas hemma eller inom
andra former an traditionellt dldreboende.

En av de stora utmaningarna i denna utveckling ar medicinhan-
teringen. Det dr kdnt att 10 procent av alla som ar éver 80 ar
ater mer dn 10 olika typer av mediciner dagligen. Féljsamhet
till recept har en tydlig paverkan pé patienters halsa. Enligt
WHO ir foljsamheten i vastvarlden for kroniskt sjuka lagre dn
50 procent vilket ar ett stort problem. Det basta sattet att for-
battra halsan for en population kroniskt sjuka ar att oka folj-
samheten. Vidare ar hantering av mediciner béde tidskravande,
komplex och kostsamt. Exempelvis ar 6ver 15 procent av alla
intensivvardsintagningar relaterat till délig/felaktig hantering
av medicin. Sammanfattar man ovanstaende finns det ett bevi-
sat behov av |6sningar som forbattrar hantering och distribu-
ering av mediciner.

MEDICPEN HAR MOJLIGHET ATT SKAPA OKAD FOL]J-
SAMHET FOR PATIENTEN

MedicPen ar ett svenskt medicinteknikforetag med affarsidén
att utveckla, tillverka och salja I6sningar som forbattrar folj-
samheten och effektiviteten i hantering av mediciner. Bola-
gets 16sning, Medimi®Smart, ar en integrerad |6sning déar den

FORBATTRAD FOLJSAMHET

Automatisk dispensering sikerstéller ratt medicin och ratt
dos i ratt tid

99 procent féljsamhet med Medimi®Smart*

Foljsamhet for virdtagare utan medicineringsstod ar 50
procent**

Hela processen évervakas i realtid och sakerstaller att vard-
tagaren tar sin medicin

MINSKAT SVINN AV LAKEMEDEL

« Andringar av dos ute hos vardtagaren gérs i realtid

+ Inget behov av att sldnga obsoleta rullar vid andring av dos
+ Medimi®Smart &r last med kod och inbrottssaker

*

MedicPens interna mdtningar under TIM projekt Danmark 2020

Medimi®Smart - Bolagets produkt for automatiserad
medicinhantering

grundliggande enheten &r en datoriserad tablettdispenser.
Medimi®Smart har tagit 4 ar att utveckla och cirka 60 miljoner
SEK i investeringar. Lésningen ar sedan borjan av 2020 kom-
mersiellt redo och Bolaget har initierat skiftet fran utveck-
lingsbolag till kommersiellt bolag.

Bolagets |6sning omfattar hela kedjan; fran att lakaren skriver
receptet till att medicinen dispenseras hemma hos vardtaga-
ren. Tack vare den unika teknologin kan de flesta andringar i
dos och recept goras pa distans utan besok. Detta mojliggor
hogre patientsikerhet och lagre samhallskostnader. Den abso-
lut framsta fordelen med systemet ar att interna matningar
visar pa en foljsamhet éver 99 procent.

OKAD EFFEKTIVITET | HANTERINGEN

Automatisk dispensering gor att antalet hembesdk kan
reduceras

Medimi®Smart har reliabilitet 6ver 99 procent®

Hela processen 6vervakas i realtid vilket ger vardgivaren full
kontroll i realtid*

Andring av dos sker p3 distans

HJALP TILL REDUCERAD SMITTSPRIDNING

. Okad distansering
» Minskad interaktion
« Strukturerad och kvalitetssakrad hantering

** Marie T. Brown and Jennifer K. Bussell Mayo Clin Proc. Medication Adherence: WHO Cares? April 2011;86(4):304-314
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STOR VAXANDE MARKNAD

MedicPens system blir sarskilt vardefullt i fall dar patienter tar
mycket tabletter varje dag. Antal tabletter ar korrelerat med
alder pa patient, varfor Bolaget primért inriktar sig pa en aldre
patientgrupp. En dldrande befolkning ar ett globalt fenomen.
Nastan samtliga delar av varlden uppvisar vixande andelar av
aldre grupper. Det uppskattas att antalet manniskor i virlden
som ar 80 ar eller aldre 2020 uppgar till cirka 146 miljoner.
Samma siffra 2050 férvantas vara 426 miljoner, en 6kning med
nastan 200 procent. Personer 6ver 80 ar ar ocksa de mest vard-
kravande, vilket féranleder ett vaxande behov av hemsjukvard
och aldreboenden. Detta staller nya krav pa effektiv och saker
hantering av medicinering inom hemsjukvard vilket ar bide
komplext och kostsamt.

Existerande I6sningar som bygger pa dospasar har brister och
harinte lyckats penetrera marknaden. Detta har resulterat i att
ménga kommuner och vdrdtagare inte har ndgot stéd i medi-
cinhanteringen. Det finns inte heller ndgon vedertagen upp-
skattning om marknadsvarde inom denna del av sjukvarden.
Nedan éterfinns adresserbar marknad fér ett urval av markna-
der som Bolaget kan komma att lansera p& inom en trearspe-
riod. Potentiellt marknadsvarde i tabellen ar Bolagets egen och
bygger pa uppskattningar om adresserbar patientgrupp och en
fast manadskostnad for brukare.

Potentiellt marknadsvdrde i utvalda linder

Befolkning Lamplig for l6sning™

27 000 patienter
0,5 miljarder SEK i pot.
marknadsvarde

27 miljoner

90 000 patienter
1,6 miljarder SEK i pot.
marknadsvarde

83 miljoner

] 60 000 patienter
67 miljoner 1,1 miljarder SEK'i pot.

NG marknadsvarde

65 000 patienter
1,2 miljarder SEK i pot.

marknadsvarde

65 miljoner

16 000 patienter
0,3 miljarder SEK i pot.
marknadsvarde

17 miljoner

*

Minst 5 % av de inom hemsjukvdrd éver 65 dr limpliga for digi-
talr likemedelsstod/Medimi®Smart. Baserad pd Aalborgs Kommuns
estimat, Lunds kommuns estimat och Danmarks Teknologiske Institut:
CareNet Tema Dag, 2019.

MOTIVET BAKOM FORETRADESEMISSIONEN

Bolaget har sedan 2017 drivit projektet TIM (Totallésning for
Innovativ Medicinhantering) i Danmark. Projektet har varit
framgangsrikt och avslutades i september 2019. Samtliga nio
deltagande kommuner har skrivit ramavtal med Bolaget. Uto-
ver detta har Bolaget skrivit ytterligare avtal med andra danska
kommuner och genomfér pilottester i Lund i Sverige. Bolaget
haller pa att skifta fokus fran utveckling till kommersialisering.
Lésningen &r idag stabil och fullt kommersiell. Med det team
och de samarbetspartners Bolaget nu har pa plats kan fullt
fokus ldggas pa att 6ka forsaljningen.

Maknadsplan fér kommande fem &r

« Kort sikt (0-1 ar) - Danmark och Sverige ir idag MedicPens
huvudmarknader, det ar framférallt i danska kommuner som
implementeringen av Medimi®Smart har skett per dagen for
detta Memorandum. Inom 12 manader ar Bolagets malsatt-
ning att ha en etablerad marknadsposition samtliga nordiska
lander férutom Finland.

+ Medellang sikt (2-3 ar) - Pa medelling sikt har Bolaget
som malsattning att ha en etablerad position i hela Norden
och péaborjat etablering i utvalda marknader i Europa. | slu-
tet av perioden ar det Bolagets malsattning att registrera
Medimi®Smart fér den nordamerikanska marknaden infor
stundande lansering.

« Langresikt(3-5ar) - Om 3-5arar det Bolagets malsittning att
introducera |6sningen pd den nordamerikanska marknaden.

FINANSIELL MALSATTNING

Med ovan ndmnda marknadsplan har Bolaget antagit finansiell
malsattning for den komma femarsperioden enligt foljande:

« Nettoomsattning inom fem &r: cirka 100 miljoner SEK/ar.
« Bruttomarginal inom fem ar: verstigande 60 procent.

For att finansiera ovanstdende marknadsplan samt éka moj-
ligheterna for Bolaget att nd omséttningsmalet om cirka 100
miljoner SEK inom fem &r genomférs foreliggande Foretra-
desemission av aktier och teckningsoptioner som, vid fullt
utnyttjande av teckningsoptionerna, maximalt kan inbringa
cirka 45 miljoner SEK till Bolaget. Det 4r Bolagets bedomning
att ovanstdende emission (fulltecknad Foéretradesemission
samt fullt utnyttjande av teckningsoptioner) ar tillracklig for
att ta Bolaget till positivt kassafléde. Likviden kommer anvan-
das i féljande prioritetsordning:

« 30% - Marknadsféring och expandering till nya marknader
+ 30% - Produktutveckling och patent

« 40% - Rorelsekapital
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MedicPen AB (publ)
Zinkgatan 2
234 35 Lomma
Telefon: +46 733-60 01 96
E-post: info@medicpen.com
www.medicpen.se

FINANSIELL RADGIVARE
Vastra Hamnen Corporate
Finance AB
Jungmansgatan 12
21119 Malmé
Telefon +46 40 200 250
E-post: info@vhcorp.se
vhcorp.se

LEGAL RADGIVARE
Advokatfirman Lindahl
Studentgatan 6
21138 Malmo
Telefon: +46 40-664 66 50
lindahl.se

REVISOR
Baker Tilly MLT KB
Nordenskioldsgatan 11A
21119 Malmé
Telefon: +46 40-661 20 50
www.bakertillymlt.se

EMISSIONSINSTITUT

Aqurat Fondkommission AB
Besoksadress: Kungsgatan 58
111 22 Stockholm
Telefon: 08-684 058 00
aqurat.se

KONTOFORANDE INSTITUT
Euroclear Sweden AB
Box 191
Klarabergsviadukten 63
101 23 Stockholm
Telefon: +46 8 402 90 00
euroclear.com



