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Q) MEDTHINGS

= MedThings AS grundat 2019 av Bjgrn och Nils, idag 4 anstallda och flera radgivare.
= Norskt bolag verksamt inom digital lakemedelshantering.

= Utvecklat Mobili e-dosett med begransade resurser.

= Genom ett avtal med Dignio AS befinner sig MedThings for narvarande |
lanseringsfasen av e-dosetten Mobili och introducerar de forsta enheterna pa den
norska marknaden.

= Det treadriga avtalet skapar mojligheter att na ut till cirka 200 norska kommuner och
andra halsoverksamheter. Bedoms vara vart 20 MSEK per ar vid full implementering.

= \/erksamheten bedrivs kostnadseffektivt, och baserat pa den planerade
utrullningstakten forvantas MedThings na positivt rorelseresultat fore avskrivningar
senast 2027/.
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Forvarv for att mota
marknadens behov

Sakrare och effektivare
lakemedelshantering

Medimi och MedThings slas samman for att skapa ett ledande
foretag inom effektiv lakemedelshantering, specifikt riktat mot
hemsjukvard och sarskilt boende.

Bredare portfolj: Medimi och Mobili tillsammans kan na ut till en
storre patientgrupp och bredare marknad dar produkterna
kompletterar varandra.

Marknadens efterfragan: Den vaxande aldre befolkningen och
okande krav pa effektivitet i varden skapar ett stort behov av
forbattrad lakemedelshantering.

Starkt synergivarde: Genom att samordna expertis och
forsaljningsinsatser kan vi gemensamt accelerera var

marknadsnarvaro och kostnadseffektivt skala upp verksamheten.

Strategisk positionering: Sammanslagningen positionerar oss for
att leda utvecklingen inom digital lakemedelshantering och mota
ett snabbt vaxande marknadsbehov.

Effektiv lakemedelshantering: Genom att kombinera sina
respektive styrkor kan bolagen erbjuda marknaden en losning
som ar bade sakrare, effektivare och mer anvandarvanlig an
dagens befintliga alternativ.
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MedThingsforvarvet skapar ett starkare och mer
konkurrenskraftigt bolag (1+1 = 3)

Perfekt matchning av respektive bolags styrkor:
Produkter, marknader och tillvaxt

= Norge
= Avtal med Dignio ger MedThings en stabil etablering med forsaljning pa 20 MSEK per ar.
= Oppnar mojligheter for att introducera Medimi®Smart i Norge.

= Danmark
= Medimi har etablerade kontrakt och ar ledande leverantor av medicinrobot i Danmark.
= MedThings Mobili kan tillpassas i Medimis erbjudande

= Sverige
= MedThings e-dosett kompletterar Medimis erbjudande och fyller ett tomrum pa marknaden

= Tillvaxtpotential/expansion
= Korsforsaljning samt mojlig snabb etablering pa nya marknader
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Stod Medimis tillvaxtstrateg
och framtida potential.

\/i ser fram emot att fortsatta var resa
tillsammans med er.



Varfor delta i pagaende emission?

= Bevisad tillvaxt:
= Arlig genomsnittlig tillvaxt pa 100% de senaste tre aren:

= Pagdende expansion i Danmark. InveSt.era for

= Etableringsaktiviteter pa flera nordiska marknader. framtiden

= Tillvaxtambition: Genomsnittlig arlig tillvaxt med 50 % kommande ar — utan = Tillsammans med
affaren med MedThings. MedThings skapar

. Kapltalbehov vi ett foretag med

For att sakerstalla fortsatt drift och kunna genomfora det planerade forvarvet av S.tor..a L
MedThings ar det avgorande att Medimi erhaller nodvandigt kapital. tillvaxtmojligheter.

= 60% marknads- och forsaljningsarbete. - I\/IedThlngS tillfor

= 20% produktion- och operationell verksamhet. aven langsiktiga

= 20% affarsutveckling och kundanpassning. och kvalificerade

dgdre.

= Dra nytta av intrade och utspadningseffekten

= Medimis emissionserbjudande ar satt med stor rabatt i forhallande till
historisk kurs. Under sommaren var Medimis mcap ca 30 MSEK.

= (Genom att investera nu har investerare mojlighet att dra nytta av potentiell
vardeokning efter sammanslagningen med MedThings.
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